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le CFA de la CMA3/ et son réseau

d'entreprises partenaires :

le choix de la réussite professionnelle

Le CPVE (Conseil Vente en Parfumerie et Cosmétique) a été créé a la demande

des professionnels de la parfumerie en 1988. Aujourd’hui, le Centre de Formation d'Apprentis

de la Chambre de Métiers et de I'Artisanat d'Indre-et-Loire collabore étroitement avec le SIADEP de Lens

et le Centre de Formation de la CCl de Lyon, propriétaires du CPVE, pour proposer ce titre,

enregistré au Répertoire National des Certifications Professionnelles (RNCP).

Reconnue et appréciée des grandes marques, la formation se veut le reflet des derniéres tendances du secteur

pour étre en fotale adéquation avec les attentes des entreprises.
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Contenu
de la formation

Connaissance des grandes
marques et de leurs produits
Infervention des sociétés «leaders» sur
le marché de la parfumerie sélective
(Decléor, Clarins, Chanel, Christian
Dior, J.-P. Gaultier,...) :
e Caractéristiques et positionnement
des principales marques
e Composition ef utilisation
de leurs produits

o Argumentaire de vente

Fonctions commerciales

o Techniques spécifiques de vente
en parfumerie : parfum, produits
de soins, produits de maquillage

U Etologe et présentation
marchande

e Paquets cadeaux

® Maguillage flash

e Techniques de vente en anglais

® Marketing et merchandising

Fonctions techniques et

professionnelles

e Fabrication et classification
des parfums

e Olfaction

e Esthéfique vente en parfumerie

Fonctions de gestion

e Cestion financiere d'un commerce
e |égislation du fravail

® Réglementation du commerce
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Débouchés

A lissue de cetie formation, les jeunes
sont immédiatement opérationnels en
raison de |'expérience acquise en alter-
nance durant cette formation (formation
professionalisante et connaissance de
I'entreprise en parfumerie) et peuvent étre
embauchés pour les fonctions de :

e Conseiller vendeur en parfumerie
sélective

Aprés quelques années d'expérience
professionnelle, ils peuvent évoluer vers
des postes de :

e Adjoint ou de responsable de parfu-
merie ;

e Délégué commercial ou  formateur
dans une grande marque.

Pré-requis

Diplémes exigés
Dipléme en esthétique : BP,
BAC pro esthétique ou BTS
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