
Objectifs

- Développer l’ entreprise à l’international
- Savoir maîtriser les ventes à l’export

Se développer à l’export
et à l’international

« Développer son entreprise »

Contenu des prestations

- Formation « Premiers Pas à l’Export » (2 jours)
- Suivi-conseil à travers le chéquier « Easy Export » 

(10 prestations personnalisées sur 2 ans)
- Information et montage des dossiers d’aide à l’export
- Actions collectives de promotion et de prospection export 
  (salons internationaux, missions, accueil d’acheteurs étrangers...)

En pratique
- �Entretiens individuels avec le conseiller d’entreprise 
�  chargé de la prestation
- Actions collectives adaptées et en lien avec les partenaires

Partenaires
Tout partenaire du commerce extérieur :
Conseil général, DRCE, Ubifrance, COFACE, Conseil régional, Agence de 
développment de la Touraine, CCI-Centre International, CentrExport, …

Bénéficiaires
Artisans 

Référence
Une centaine entreprises artisanales accompagnées à l’export par an.
Chaque année, actions collectives et salons export sur des destinations 
telles que l’Allemagne, les Emirats, le Maroc, le Vietnam, la Chine

Contact
Jean-Yves DAUVILLON
Service développement économique	
Courriel : jydauvillon@cm-tours.fr
Tél .02 47 25 24 48
www.cma-tours.fr

Tarifs

- 60 euros pour la formation « Premiers Pas à l’Export »
- 100 euros pour le chéquier « Easy Export »
- �pour les missions à l’étranger : tarifs selon destination, type d’action, organi-

sateur ou moyens d’appui mis en oeuvre.


